
Groei is onze richting, de toekomst ons doel.
Samen bouwen aan vooruitgang

→ INTERESSE?

VACATURE

Deschacht is een Belgische distributeur van bouwproducten, met meer dan 40 jaar knowhow en expertise. De veeleisende, kwaliteitsbewuste 
bouwprofessional heeft in onze filialen de keuze uit een productassortiment van meer dan 20.000 artikelen. Ons ruime aanbod omvat riole-
rings- en afvoermaterialen, nutsleidingen, dak-, gevel- en isolatiematerialen, en folies. Via onze webshop en een netwerk van 12 distributiecentra, 
verspreid over heel België, garanderen wij een snelle levering. Bovendien bieden wij met een eigen studiedienst de geschikte bouwtechnische 
oplossing voor elk project. Ons team telt 200 medewerkers en realiseert een jaarlijkse omzet van meer dan 140 miljoen euro. Kortom: Deschacht 
staat garant als one-stop shop, mét non-stop bouwadvies!

Om onze verdere groei te ondersteunen zoeken we voor onze vestiging in Hamme een Projectcoördinator Nutsleidingen.

Ben jij klaar om jouw organisatorisch talent en commerciële feeling in te zetten 
voor uitdagende projecten binnen de nutssector?

Solliciteer dan vandaag nog en versterk ons team in Hamme.

Stuur je motivatiebrief en CV naar Jeroen.Walgraeve@deschacht.eu. 
Voor meer informatie over deze functie, bel naar 0497 588 861.

Projectcoördinator Nutsleidingen 
Hamme

Bouw mee aan de infrastructuur 
van morgen 
Ben jij een organisatorisch talent met een 
commerciële ingesteldheid? Haal je energie 
uit het onderhouden van klantenrelaties én 
het coördineren van projecten van A tot Z?

Dan zijn wij op zoek naar jou.

Als Projectcoördinator Nutsleidingen ben je 
de schakel tussen klanten, aannemers, leve-
ranciers en interne diensten. Je zorgt ervoor 
dat projecten vlot verlopen, deadlines worden 
gehaald en klanten kunnen rekenen op een 
professionele begeleiding.

Plaats van tewerkstelling: Hamme.

Jouw verantwoordelijkheden 
•	 Je coördineert projecten binnen de divisie 

nutsleidingen van offerte tot oplevering.
•	 Je bent het vaste aanspreekpunt voor klan-

ten, aannemers, studiebureaus en interne 
diensten.

•	 Je bouwt een eigen, toegewezen klanten-
portefeuille uit en beheert deze proactief 

met het oog op een duurzame langeter-
mijnrelatie.

•	 Je detecteert commerciële opportuniteiten 
bij bestaande en nieuwe klanten en vertaalt 
deze naar concrete oplossingen.

•	 Je volgt offertes, bestellingen, leveringen en 
de projectplanning nauwgezet op.

•	 Je bewaakt de voortgang, kwaliteit en ren-
dabiliteit van de projecten.

•	 Je bouwt duurzame relaties uit en onder-
houdt een sterk netwerk binnen de sector.

•	 Je lost knelpunten snel en klantgericht op 
en zorgt voor een vlotte communicatie tus-
sen alle betrokken partijen.

Jouw profiel 
Je bent iemand die verantwoordelijkheid 
neemt, overzicht bewaart en graag samen-
werkt aan succesvolle projecten. Je haalt bo-
vendien voldoening uit het uitbouwen van een 
eigen klantenportefeuille en investeert graag 
in duurzame samenwerkingen.

•	 Teamplayer
•	 Gestructureerd
•	 Commercieel ingesteld
•	 Relatiebouwer

Daarnaast beschik je bij voorkeur over een 
bachelor- of masterdiploma (of gelijkwaardige 
ervaring), affiniteit met infrastructuur-, bouw- 
of nutsprojecten, sterke organisatorische en 
communicatieve vaardigheden en een proac-
tieve, klantgerichte ingesteldheid.

Wat bieden wij?
•	 Een uitdagende en gevarieerde functie met 

veel autonomie.
•	 De kans om mee te werken aan boeiende 

projecten binnen de nutssector.
•	 De verantwoordelijkheid over een eigen 

klantenportefeuille die je verder kan uit-
bouwen.

•	 Een dynamische werkomgeving waarin initi-
atief en ondernemerschap worden gewaar-
deerd.

•	 Mogelijkheden om jezelf verder te ontwik-
kelen.

•	 Een aantrekkelijk salaris, aangevuld met ex-
tralegale voordelen.

•	 Een hecht team waarin samenwerking, res-
pect en betrokkenheid centraal staan.


